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Prólogo 

La formación económica basada en la interpretación de los estados financieros es 
esencial para los estudiantes de cualquier carrera. Comprender los estados financieros 
les permite tomar decisiones informadas en áreas como presupuestos, inversiones en 
proyectos y gesƟón de recursos. La interpretación de los estados financieros desarrolla 
habilidades como el pensamiento críƟco, el análisis y la toma de decisiones. Estas 
habilidades son valiosas independientemente de la carrera y contribuyen al éxito 
profesional.  

El análisis de los estados financieros es fundamental en cualquier contexto económico y 
empresarial. Independientemente del país o la industria, las empresas y organizaciones 
deben comprender sus estados financieros para tomar decisiones y realizar el análisis de 
viabilidad de proyectos empresariales. 

La asignatura de Análisis de Balances se imparte en tercer curso del Grado de ADE y en 
cuarto curso de los dobles grados de la Universidad Rey Juan Carlos. Es la tercera 
asignatura y úlƟma del área de conocimiento de Economía Financiera y Contabilidad 
donde se agluƟnan todos los aprendizajes que un estudiante adquiere en este grado.  

Se considera, por tanto, que en este curso el estudiante puede dar un paso más en su 
nivel de competencias, y por este moƟvo consideramos que el uso de metodologías de 
aprendizaje acƟvo es más adecuado que el método tradicional.  

Los apuntes de la asignatura Análisis de Balances que este documento recoge se 
encuadran dentro de un Proyecto de Innovación Docente de la Facultad de Ciencias de 
la Economía y la Empresa. Mediante estos apuntes y videos de soporte se pretende 
completar la documentación del curso e impulsar el uso de metodología de aula 
inverƟda. 

Hemos diseñado un conjunto de recursos académicos compuesto de 11 vídeos cortos y 
los guiones de los mismos, con información complementaria, con los que se pretende 
que el alumno adquiera los conocimientos previos de los temas antes de abordar en 
clase el desarrollo de la asignatura. 

Este material aborda todo el temario de la asignatura por lo que también puede ser 
uƟlizado por otros alumnos de otras Universidades, cuyo objeƟvo sea adquirir los 
conocimientos de la asignatura.   

El documento se ha estructurado en 11 capítulos que son los temas y vídeos en los que 
se ha dividido el contenido de la asignatura.  
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TEMA 1 - Introducción al Análisis de los Estados Financieros 

[Introducción] 

Hola a todos, bienvenidos al primer tema de nuestra asignatura de Análisis de 
Balances. 

Hoy vamos a comenzar desde lo más básico: ¿qué es el análisis de estados financieros, 
por qué es tan importante y cómo se relaciona con la toma de decisiones empresariales? 
Parece una pregunta sencilla, pero detrás de ella se esconde todo un mundo de 
conceptos clave que aprenderemos a lo largo de este curso. Así que, ¡vamos allá! 

 

[Sección 1: ¿Qué son los estados financieros?] 

 

Para empezar, ¿qué son los estados financieros? Podemos definirlos como los informes 
que reflejan la situación financiera y el rendimiento económico de una empresa en un 
periodo determinado. Son, por así decirlo, la fotograİa de la salud financiera de una 
organización en un momento concreto. Y aquí es donde radica su importancia. 

Pero, ojo, no se trata de un único documento. Los estados financieros están compuestos 
principalmente por: 

 Balance General: que muestra qué Ɵene la empresa (acƟvos) y cómo ha 
financiado esos acƟvos (pasivos y patrimonio neto). 

 Cuenta de Resultados: que resume los ingresos y los gastos para llegar al 
beneficio o pérdida neta. 

 Estado de Flujos de EfecƟvo: que detalla cómo la empresa genera y uƟliza 
efecƟvo, es decir, la liquidez. 

Juntos, estos informes ofrecen una imagen completa de cómo está funcionando la 
empresa, cómo está financiada y su capacidad para generar beneficios. 

Nota importante: No son documentos aislados, están relacionados entre sí y, lo más 
importante, necesitamos entenderlos de forma conjunta para realizar un buen análisis 
financiero. 

 

[Sección 2: ¿Por qué es importante el análisis de los estados financieros?] 

Entonces, ¿por qué es tan importante el análisis de estos estados financieros? 
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Imaginemos que somos direcƟvos de una empresa, inversores, o incluso gestores de 
fondos de inversión. A todos nos interesa saber si una empresa es rentable, si puede 
pagar sus deudas, y si Ɵene un futuro prometedor o no. 

Aquí es donde el análisis de los estados financieros entra en acción. Este análisis nos 
permite evaluar la situación actual de una empresa y predecir su comportamiento 
futuro. Podemos descubrir, por ejemplo: 

 ¿Es capaz de cubrir sus deudas a corto plazo? (análisis de liquidez) 

 ¿Es rentable? (análisis de rentabilidad) 

 ¿Está bien gesƟonada financieramente? (análisis de eficiencia) 

 ¿Está demasiado endeudada? (análisis de solvencia) 

En resumen, el análisis de estos documentos nos da información clave para tomar 
decisiones financieras informadas, tanto si somos accionistas, direcƟvos, como si 
estamos pensando en inverƟr en una empresa o concederle un préstamo. 

 

[Sección 3: Métodos de análisis financiero básico] 

Ahora bien, ¿cómo analizamos esos estados financieros? A lo largo del curso, 
aprenderemos diversos métodos y técnicas, pero de entrada vamos a hablar de los tres 
más comunes: 

1. Análisis VerƟcal: Este método consiste en evaluar la estructura interna de cada 
estado financiero. En el balance, por ejemplo, calculamos qué porcentaje 
representan los acƟvos corrientes respecto al total de acƟvos, o cuánto 
representan los pasivos a corto plazo frente al total de pasivos. Nos ayuda a 
entender cómo está compuesta la empresa en un determinado momento. 

2. Análisis Horizontal: Aquí nos enfocamos en la evolución a lo largo del Ɵempo. 
Por ejemplo, ¿cómo han variado los ingresos o las deudas en los úlƟmos años? 
Este análisis es fundamental para idenƟficar tendencias de crecimiento, mejora 
o deterioro en las finanzas de la empresa. 

3. Análisis mediante RaƟos Financieros: Los raƟos son herramientas que combinan 
datos del balance y de la cuenta de resultados para crear indicadores clave, como 
la liquidez, rentabilidad, solvencia y eficiencia. Por ejemplo, el raƟo de liquidez 
corriente mide la capacidad de la empresa para pagar sus deudas a corto plazo, 
dividiendo los acƟvos corrientes entre los pasivos corrientes. 

En definiƟva, estos métodos de análisis nos proporcionan diferentes formas de 
interpretar y extraer información úƟl de los estados financieros. ¡Y estos son solo 
algunos de los métodos básicos que exploraremos en profundidad más adelante! 



7 
 

 

[Sección 4: El entorno legal y la normaƟva contable] 

No podemos hablar de análisis financiero sin mencionar el entorno legal que lo regula. 
Los estados financieros no se elaboran al azar, sino que deben cumplir con normaƟvas 
y regulaciones contables que aseguren que las empresas presenten su información de 
manera fiable y comparable. 

Dos marcos normaƟvos destacan a nivel global: 

 Las Normas Internacionales de Información Financiera (NIIF), uƟlizadas 
principalmente en Europa y gran parte del mundo. 

 Los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados (GAAP), más uƟlizados 
en Estados Unidos. 

En este curso, veremos cómo estas normaƟvas afectan a la presentación de los estados 
financieros y cómo debemos interpretarlos bajo diferentes marcos contables. Es 
fundamental tener claro bajo qué normaƟva se han preparado los informes para poder 
analizarlos correctamente. 

 

[Sección 5: Conclusión y próximos pasos] 

Para concluir este tema introductorio, quiero que os llevéis dos ideas clave: 

1. Los estados financieros son la herramienta fundamental para entender la salud 
financiera de una empresa. 

2. El análisis financiero no es solo una cuesƟón de números: se trata de interpretar 
esos números para tomar decisiones informadas. 

En el próximo tema, profundizaremos en la estructura del balance y la cuenta de 
resultados, para que entendáis cómo se desglosa la información dentro de cada uno de 
estos documentos y cómo empezar a analizarlos con mayor detalle. 

Gracias por vuestra atención, nos vemos en el siguiente vídeo! 
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TEMA 2 - Estructura del Balance y la Cuenta de Resultados 

[Introducción] 

Hola de nuevo a todos. 

En el tema anterior vimos qué son los estados financieros y por qué son tan importantes. 
Hoy vamos a profundizar en dos de los informes más relevantes: el Balance General y 
la Cuenta de Resultados. 

El objeƟvo de este vídeo es que entendáis cómo se estructuran estos documentos y qué 
información nos proporcionan sobre una empresa. A parƟr de esta comprensión, podréis 
empezar a analizarlos con una mirada más críƟca. 

 

[Sección 1: El Balance General] 

El Balance General, también conocido como estado de situación financiera, es una 
instantánea de lo que posee la empresa y cómo ha financiado esos recursos en un 
momento específico. 

Imaginad que la empresa es una casa. El balance nos diría qué habitaciones Ɵene la casa 
(acƟvos) y cómo ha pagado por ellas (pasivos y patrimonio neto). 

El Balance se estructura en tres grandes bloques: 

1. AcƟvos 

2. Pasivos 

3. Patrimonio Neto 

Vamos a desglosar cada uno: 

AcƟvos 

Los acƟvos son todos los recursos que posee la empresa y que le generan beneficios 
futuros. Se clasifican en dos grandes grupos: 

 AcƟvo Corriente (o Circulante): Son aquellos bienes y derechos que la empresa 
espera converƟr en dinero en menos de un año. Por ejemplo: caja, cuentas por 
cobrar, inventarios, etc. 

 AcƟvo No Corriente (o Fijo): Son los bienes y derechos que la empresa Ɵene para 
más de un año. Por ejemplo: terrenos, edificios, maquinaria, inversiones a largo 
plazo, etc. 
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Ejemplo prácƟco: Si una Ɵenda Ɵene en su almacén productos para vender, eso sería un 
acƟvo corriente. Pero si la Ɵenda posee el edificio donde opera, eso es un acƟvo no 
corriente. 

Pasivos 

Los pasivos son las deudas y obligaciones que Ɵene la empresa. También se dividen en: 

 Pasivo Corriente: Obligaciones que deben ser pagadas en el corto plazo (menos 
de un año), como deudas con proveedores o préstamos bancarios a corto plazo. 

 Pasivo No Corriente: Deudas a largo plazo, como préstamos que se pagarán en 
más de un año o bonos emiƟdos por la empresa. 

Ejemplo prácƟco: Si la Ɵenda del ejemplo anterior Ɵene que pagar a un proveedor en 
30 días, eso es un pasivo corriente. Si Ɵene una hipoteca sobre el edificio a pagar en 10 
años, eso es un pasivo no corriente. 

Patrimonio Neto 

Por úlƟmo, tenemos el patrimonio neto, que es la diferencia entre los acƟvos y los 
pasivos. Representa el capital que los propietarios han inverƟdo en la empresa y las 
ganancias acumuladas a lo largo del Ɵempo. 

La fórmula clave del balance es esta: 

AcƟvos = Pasivos + Patrimonio Neto 

Esta ecuación siempre debe cuadrar. Si una empresa Ɵene acƟvos valorados en 100.000 
euros, debe haber un total de 100.000 euros en pasivos y patrimonio neto para 
financiarlos. 

 

[Sección 2: La Cuenta de Resultados] 

Pasemos ahora a la Cuenta de Resultados, también conocida como estado de pérdidas 
y ganancias. Este documento nos muestra qué tan rentable ha sido una empresa en un 
periodo determinado, generalmente un año. 

Mientras que el balance es una fotograİa en un momento específico, la cuenta de 
resultados es un vídeo del rendimiento de la empresa a lo largo de un Ɵempo. 

La cuenta de resultados se divide en varias secciones clave: 

1. Ingresos (o Ventas) 

La primera línea en la cuenta de resultados suele ser los ingresos, es decir, el dinero que 
la empresa ha ganado por sus ventas de productos o servicios. 
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 Ejemplo prácƟco: Si la Ɵenda ha vendido productos por valor de 50.000 euros en 
el año, ese será su ingreso total. 

2. Coste de Ventas (o Coste de los Bienes Vendidos) 

Después de los ingresos, se restan los costes directos asociados a la producción o 
adquisición de los bienes vendidos, conocido como coste de ventas o coste de los bienes 
vendidos. Esto incluye el coste de las materias primas, mano de obra directa, etc. 

 Ejemplo prácƟco: Si la Ɵenda compró los productos que vendió por 20.000 euros, 
este será el coste de ventas. 

3. Resultado Bruto 

Restamos el coste de ventas de los ingresos y obtenemos el resultado bruto. Este 
indicador nos muestra la rentabilidad directa de la acƟvidad principal de la empresa. 

Resultado Bruto = Ingresos - Coste de Ventas 

4. Gastos OperaƟvos 

A conƟnuación, se restan los gastos operaƟvos, que son los costos generales de la 
empresa, como el alquiler, los sueldos administraƟvos, los gastos de markeƟng, etc. 

 Ejemplo prácƟco: La Ɵenda paga 10.000 euros en sueldos y alquiler, lo que se 
incluiría aquí. 

5. Resultado OperaƟvo (EBIT) 

Restamos los gastos operaƟvos del resultado bruto y obtenemos el resultado operaƟvo, 
también conocido como EBIT (Earnings Before Interest and Taxes), que refleja los 
beneficios generados por la acƟvidad principal de la empresa antes de impuestos e 
intereses. 

6. Resultado Neto 

Finalmente, se deducen los gastos financieros (intereses de préstamos) y los impuestos, 
lo que nos da el resultado neto, es decir, las ganancias o pérdidas finales de la empresa 
en ese periodo. 

 

[Sección 3: Relación entre el Balance y la Cuenta de Resultados] 

Aunque el Balance y la Cuenta de Resultados son dos documentos separados, están 
ínƟmamente relacionados. 

Por ejemplo, si una empresa obƟene una ganancia en su cuenta de resultados, esa 
ganancia aumentará el patrimonio neto en el balance. De igual manera, si Ɵene una 
pérdida, el patrimonio neto se reducirá. 
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También podemos ver cómo las decisiones que afectan al balance impactan en la cuenta 
de resultados: si una empresa toma un préstamo grande (lo cual aparecería en el pasivo 
del balance), los intereses de ese préstamo se reflejarán como un gasto en la cuenta de 
resultados, reduciendo el resultado neto. 

Conclusión clave: El análisis financiero implica interpretar cómo estos dos estados se 
influencian mutuamente. Para hacer un buen diagnósƟco de una empresa, necesitamos 
observarlos de forma conjunta. 

 

[Sección 4: Ejemplo prácƟco simple] 

Imaginemos una pequeña empresa que vende zapaƟllas deporƟvas: 

 En su Balance General, Ɵene acƟvos corrientes como inventarios de zapaƟllas 
por valor de 10.000 euros, y en el pasivo corriente, Ɵene una deuda a corto plazo 
con el banco de 5.000 euros. Su patrimonio neto es de 20.000 euros, compuesto 
por capital inverƟdo por los propietarios. 

 En la Cuenta de Resultados, esta empresa ha vendido zapaƟllas por 25.000 euros 
en el año. Su coste de ventas ha sido de 10.000 euros, lo que les deja un resultado 
bruto de 15.000 euros. Restando 8.000 euros en gastos operaƟvos, el resultado 
operaƟvo es de 7.000 euros. Finalmente, después de pagar 1.000 euros en 
intereses y 2.000 euros en impuestos, la empresa obƟene un resultado neto de 
4.000 euros. 

 

[Sección 5: Conclusión y próximos pasos] 

Para terminar, recordemos los puntos clave: 

 El Balance General nos dice qué posee la empresa y cómo ha financiado esos 
acƟvos. 

 La Cuenta de Resultados nos muestra cuánto ha ganado o perdido la empresa en 
un periodo determinado. 

 Ambos documentos están interconectados y deben ser analizados 
conjuntamente para obtener una visión clara de la salud financiera de una 
empresa. 

En el próximo tema, aprenderemos cómo uƟlizar técnicas de análisis horizontal y verƟcal 
para desglosar más estos estados financieros y empezar a extraer conclusiones úƟles. 

¡Gracias por vuestra atención y nos vemos en el siguiente vídeo! 
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TEMA 3 - Métodos y Técnicas del Análisis de Estados Financieros 

[Introducción] 

Hola a todos, bienvenidos a nuestro tercer tema. 

Ya sabemos qué son los estados financieros y cómo están estructurados el balance 
general y la cuenta de resultados. Ahora llega el momento de aprender a desglosar esta 
información para extraer conclusiones úƟles. 

En este tema, os voy a explicar tres métodos básicos de análisis que se uƟlizan para 
interpretar los estados financieros: el análisis verƟcal, el análisis horizontal y el análisis 
mediante raƟos financieros. Estos métodos son esenciales para que podamos tomar 
decisiones financieras bien fundamentadas. 

 

[Sección 1: Análisis VerƟcal] 

Comencemos con el análisis verƟcal. 

El análisis verƟcal nos permite evaluar la composición interna de los estados financieros 
en un momento dado. Es decir, analizamos cada componente del balance o la cuenta de 
resultados como un porcentaje del total. De esta manera, podemos ver qué parte del 
balance está compuesta por acƟvos corrientes, o qué porcentaje de los ingresos se 
desƟnan a cubrir los costes. 

Balance General: Análisis VerƟcal 

En el caso del balance, el análisis verƟcal consiste en expresar cada línea del acƟvo como 
un porcentaje del total de acƟvos, y cada línea del pasivo y patrimonio neto como un 
porcentaje del total de pasivos y patrimonio. 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene acƟvos totales de 100.000 euros, y el inventario 
representa 20.000 euros, diremos que el inventario representa el 20% del total de 
acƟvos. Esto nos permite idenƟficar cómo está distribuida la inversión de la empresa. 

Cuenta de Resultados: Análisis VerƟcal 

En la cuenta de resultados, cada parƟda se expresa como un porcentaje de los ingresos 
totales. Esto es muy úƟl para ver cuánto de cada euro que entra en la empresa se gasta 
en diferentes conceptos. 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene ingresos de 50.000 euros, y sus gastos de 
personal son 10.000 euros, diremos que el 20% de los ingresos se desƟnan a personal. 
Este Ɵpo de análisis nos ayuda a idenƟficar si los gastos están bien gesƟonados. 

Conclusión del análisis verƟcal: Nos ayuda a evaluar la eficiencia de la estructura 
financiera o operaƟva de la empresa, comparando cada parƟda con el total y 
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permiƟendo hacer comparaciones entre empresas de disƟnto tamaño o dentro de la 
misma empresa en diferentes periodos. 

 

[Sección 2: Análisis Horizontal] 

Pasemos al análisis horizontal, que se enfoca en la evolución de los estados financieros 
a lo largo del Ɵempo. 

Este método consiste en comparar los valores de los estados financieros de varios 
periodos para idenƟficar tendencias. En lugar de analizar las cifras en un solo año, vemos 
cómo han cambiado de un año a otro. Es ideal para saber si una empresa está creciendo, 
si sus deudas están aumentando o si sus márgenes se están reduciendo. 

Balance General: Análisis Horizontal 

En el balance, podemos ver cómo han evolucionado los acƟvos, pasivos y el patrimonio 
neto. Por ejemplo, si los acƟvos corrientes han crecido un 10% en el úlƟmo año, pero los 
pasivos a corto plazo han crecido un 30%, eso podría ser una señal de advertencia sobre 
un posible problema de liquidez. 

Cuenta de Resultados: Análisis Horizontal 

En la cuenta de resultados, este análisis nos ayuda a entender cómo han evolucionado 
los ingresos y gastos de la empresa. Por ejemplo, si los ingresos aumentaron un 5% pero 
los costes crecieron un 15%, la rentabilidad de la empresa puede estar en peligro. 

Conclusión del análisis horizontal: Este análisis nos permite detectar tendencias 
posiƟvas o negaƟvas y prever posibles problemas futuros basándonos en el 
comportamiento pasado de la empresa. 

 

[Sección 3: Análisis mediante RaƟos Financieros] 

Ahora llegamos a una de las herramientas más importantes: el análisis mediante raƟos 
financieros. Los raƟos son relaciones matemáƟcas que se uƟlizan para analizar disƟntos 
aspectos del desempeño de una empresa. 

Hay cuatro grandes grupos de raƟos que veremos en detalle: 

1. RaƟos de Liquidez 

Los raƟos de liquidez miden la capacidad de una empresa para pagar sus deudas a corto 
plazo. Dos raƟos comunes son: 

 RaƟo de Liquidez Corriente: 

Liquidez Corriente=AcƟvos CorrientesPasivos Corrientes 
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Este raƟo mide cuántos acƟvos líquidos Ɵene la empresa para cubrir sus deudas 
inmediatas. Un raƟo mayor a 1 indica que la empresa puede pagar sus deudas a corto 
plazo. 

 Prueba Ácida (Quick RaƟo): 

Prueba Ácida = (AcƟvos Corrientes – Inventarios) / Pasivos Corrientes  

Este raƟo es similar a la liquidez corriente, pero excluye los inventarios, que pueden ser 
más diİciles de converƟr en efecƟvo rápidamente. 

2. RaƟos de Solvencia 

Los raƟos de solvencia evalúan la capacidad de la empresa para cumplir con sus 
obligaciones a largo plazo. El raƟo más conocido es: 

 RaƟo de Endeudamiento:  

Endeudamiento = Pasivo Total / Patrimonio Neto 

Este raƟo mide qué proporción de los recursos de la empresa provienen de deuda 
en lugar de inversión de los propietarios. Un raƟo elevado indica que la empresa 
depende en gran medida de la financiación externa. 

 

3. RaƟos de Rentabilidad 

Los raƟos de rentabilidad miden la capacidad de la empresa para generar beneficios en 
relación con las ventas, los acƟvos o el capital inverƟdo. Algunos raƟos importantes son: 

 Rentabilidad sobre las Ventas (ROS): 

ROS = Beneficio Neto / Ventas 

Este raƟo indica cuántos beneficios obƟene la empresa por cada euro de ventas. 

 Rentabilidad sobre el Capital (ROE): 

ROE = Beneficio Neto / Patrimonio Neto 

Mide la capacidad de la empresa para generar beneficios a parƟr del capital inverƟdo 
por los accionistas. 

4. RaƟos de Eficiencia 

Los raƟos de eficiencia evalúan cómo de bien está uƟlizando la empresa sus acƟvos para 
generar ingresos. Un ejemplo es: 

 Rotación de AcƟvos: 

Rotación de AcƟvos=Ventas / AcƟvos Totales 
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Este raƟo mide cuántas veces la empresa "rota" o uƟliza sus acƟvos para generar 
ingresos. Una rotación alta puede indicar una buena gesƟón de los recursos. 

 

[Sección 4: Ejemplo PrácƟco de Análisis Financiero] 

Veamos un ejemplo prácƟco donde aplicamos estos métodos de análisis a una pequeña 
empresa: 

Supongamos que una empresa de venta de ropa ha tenido los siguientes resultados en 
dos años consecuƟvos: 

 Año 1: Ventas = 100.000 euros, Beneficio Neto = 10.000 euros, AcƟvos Totales = 
200.000 euros 

 Año 2: Ventas = 120.000 euros, Beneficio Neto = 8.000 euros, AcƟvos Totales = 
250.000 euros 

Hacemos un análisis horizontal y vemos que las ventas han crecido un 20%, pero el 
beneficio neto ha disminuido un 20%. Algo no está bien. ¿Qué ha cambiado? 

Realizamos un análisis mediante raƟos: 

 En el Año 1, el ROS era del 10%, pero en el Año 2 ha bajado al 6,7%. La empresa 
está obteniendo menos beneficios por cada euro de ventas. 

 El ROE ha bajado del 5% al 3,2%, lo que indica que la rentabilidad para los 
accionistas ha disminuido. 

Este Ɵpo de análisis nos alerta de que, aunque las ventas han crecido, la empresa es 
menos rentable. Podríamos invesƟgar más para idenƟficar si los costes han aumentado 
o si hay problemas de gesƟón. 

 

[Sección 5: Conclusión y próximos pasos] 

Para concluir: 

 El análisis verƟcal nos ayuda a entender cómo se distribuyen los recursos dentro 
de una empresa. 

 El análisis horizontal nos permite ver cómo ha cambiado la situación financiera 
de una empresa a lo largo del Ɵempo. 

 Los raƟos financieros son herramientas clave para medir la liquidez, solvencia, 
rentabilidad y eficiencia de una empresa. 
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En el próximo tema, nos adentraremos en cómo aplicar estas herramientas de análisis 
en casos más complejos, uƟlizando empresas reales como ejemplos. 

Gracias por vuestra atención, y nos vemos en el siguiente vídeo! 

 

TEMA 4 - Análisis del Balance 

[Introducción] 

Hola de nuevo a todos. 

Hoy nos sumergimos en un tema clave: el Análisis del Balance. En los vídeos anteriores, 
ya vimos qué es el balance general y cómo está estructurado. Ahora es momento de ir 
un paso más allá: aprender a analizar en profundidad la información que nos 
proporciona. 

El análisis del balance es fundamental para entender la estructura financiera de una 
empresa, cómo maneja sus recursos y cómo se financia. Vamos a ver conceptos como el 
fondo de maniobra, los raƟos de liquidez y los raƟos de solvencia, todos ellos esenciales 
para evaluar la salud financiera de cualquier organización. 

 

[Sección 1: Estructura Financiera del Balance] 

El balance general nos da una visión completa de qué posee una empresa (sus acƟvos) 
y cómo ha financiado esos acƟvos (sus pasivos y patrimonio neto). 

Para empezar, vamos a hablar de la estructura financiera de la empresa. Esta estructura 
se refiere a la composición de los acƟvos, pasivos y patrimonio neto, y cómo se 
relacionan entre sí. 

AcƟvo Corriente vs. AcƟvo No Corriente 

 El acƟvo corriente está compuesto por aquellos bienes que se converƟrán en 
efecƟvo en menos de un año (efecƟvo, inventarios, cuentas por cobrar). 

 El acƟvo no corriente incluye aquellos bienes que la empresa uƟlizará a largo 
plazo (terrenos, maquinaria, edificios). 

La proporción de estos acƟvos puede decirnos mucho sobre la liquidez y el modelo de 
negocio de una empresa. Por ejemplo, una empresa comercial suele tener un alto 
porcentaje de acƟvo corriente, mientras que una empresa industrial tendrá más acƟvos 
fijos. 

Pasivo Corriente vs. Pasivo No Corriente 
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 El pasivo corriente incluye las deudas y obligaciones que deben pagarse en 
menos de un año. 

 El pasivo no corriente son las deudas a largo plazo, como préstamos a varios 
años. 

Un exceso de pasivo corriente puede ser una señal de problemas de liquidez, 
especialmente si los acƟvos corrientes no son suficientes para cubrirlo. 

 

[Sección 2: Fondo de Maniobra (Capital Circulante)] 

Uno de los conceptos más importantes en el análisis del balance es el fondo de maniobra 
(o capital circulante), que se calcula como la diferencia entre el acƟvo corriente y el 
pasivo corriente. 

Fondo de Maniobra = AcƟvo Corriente – Pasivo Corriente 

El fondo de maniobra nos indica si una empresa Ɵene suficiente liquidez a corto plazo 
para cubrir sus obligaciones. Un fondo de maniobra posiƟvo significa que la empresa 
puede cubrir sus deudas a corto plazo sin problemas. Sin embargo, si el fondo de 
maniobra es negaƟvo, la empresa podría enfrentar dificultades para pagar sus facturas 
en el corto plazo. 

Ejemplo prácƟco: Supongamos que una empresa Ɵene un acƟvo corriente de 50.000 
euros y un pasivo corriente de 30.000 euros. Su fondo de maniobra sería 20.000 euros, 
lo cual indica que Ɵene suficiente liquidez para cubrir sus obligaciones a corto plazo. Si 
fuera negaƟvo, significaría que la empresa podría tener problemas de liquidez en el 
futuro inmediato. 

Conclusión: El fondo de maniobra es un indicador clave de la salud financiera a corto 
plazo de una empresa. Una empresa necesita tener un fondo de maniobra suficiente 
para operar sin problemas. 

 

[Sección 3: RaƟos de Liquidez] 

Pasemos ahora a los raƟos de liquidez, que son indicadores clave para evaluar la 
capacidad de una empresa para cumplir con sus obligaciones a corto plazo. Existen dos 
raƟos fundamentales: 

1. RaƟo de Liquidez Corriente 

Este raƟo mide cuántos acƟvos corrientes Ɵene una empresa por cada euro de pasivo 
corriente. La fórmula es: 

Liquidez Corriente = AcƟvo Corriente / Pasivo Corriente 
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Un raƟo de liquidez corriente mayor a 1 significa que la empresa Ɵene suficientes acƟvos 
a corto plazo para cubrir sus pasivos corrientes. Un raƟo bajo puede ser una señal de 
advertencia sobre la solvencia a corto plazo. 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene un acƟvo corriente de 40.000 euros y un pasivo 
corriente de 20.000 euros, el raƟo de liquidez corriente será de 2. Esto significa que por 
cada euro de deuda a corto plazo, la empresa Ɵene 2 euros en acƟvos corrientes. 

2. Prueba Ácida (Quick RaƟo) 

Este raƟo es más conservador que el raƟo de liquidez corriente, ya que excluye los 
inventarios del acƟvo corriente, ya que los inventarios pueden tardar más en converƟrse 
en efecƟvo. 

Prueba Ácida = (AcƟvo Corriente−Inventarios) / Pasivo Corriente 

Este raƟo es úƟl para evaluar si la empresa puede pagar sus deudas inmediatas con los 
acƟvos más líquidos. Un raƟo de prueba ácida superior a 1 indica que la empresa Ɵene 
suficiente liquidez sin contar con la venta de inventarios. 

Ejemplo prácƟco: Si la empresa Ɵene 40.000 euros en acƟvos corrientes y 10.000 euros 
en inventarios, y un pasivo corriente de 20.000 euros, la prueba ácida sería de 1,5. Esto 
significa que la empresa puede cubrir sus deudas a corto plazo incluso sin vender sus 
inventarios. 

 

[Sección 4: RaƟos de Solvencia] 

Además de la liquidez, también es importante analizar la solvencia, es decir, la capacidad 
de la empresa para cumplir con sus obligaciones a largo plazo. Aquí es donde entran en 
juego los raƟos de solvencia. 

1. RaƟo de Endeudamiento 

Este raƟo mide qué proporción de los recursos de la empresa proviene de deuda en lugar 
de patrimonio. La fórmula es: 

RaƟo de Endeudamiento = Pasivo Total / Patrimonio Neto 

Un raƟo alto indica que la empresa está altamente apalancada, es decir, depende mucho 
de financiación externa. Esto puede ser arriesgado si los ingresos no son suficientes para 
cubrir los pagos de intereses y amorƟzación de deudas. 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene un pasivo total de 100.000 euros y un patrimonio 
neto de 50.000 euros, su raƟo de endeudamiento sería de 2. Esto significa que por cada 
euro de capital propio, la empresa Ɵene 2 euros en deuda. 

2. RaƟo de Cobertura de Intereses 
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Este raƟo mide la capacidad de la empresa para cubrir los gastos por intereses de su 
deuda con sus beneficios operaƟvos (antes de intereses e impuestos). La fórmula es: 

Cobertura de Intereses = EBIT / Gastos Financieros   

Un raƟo bajo indica que la empresa podría tener dificultades para pagar los intereses de 
su deuda, lo que es una señal de posible riesgo financiero. 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene un EBIT de 20.000 euros y gastos financieros de 
5.000 euros, su raƟo de cobertura de intereses sería 4. Esto significa que la empresa 
genera 4 veces más beneficios operaƟvos de lo que necesita para pagar sus intereses. 

 

[Sección 5: Ejemplo PrácƟco Completo] 

Veamos un ejemplo completo para poner en prácƟca los conceptos de análisis del 
balance: 

Supongamos que la empresa "XYZ" presenta los siguientes datos en su balance general: 

 AcƟvo Corriente: 60.000 euros 

 AcƟvo No Corriente: 100.000 euros 

 Pasivo Corriente: 30.000 euros 

 Pasivo No Corriente: 70.000 euros 

 Patrimonio Neto: 60.000 euros 

Paso 1: Fondo de Maniobra 

Fondo de Maniobra = AcƟvo Corriente – Pasivo Corriente = 60.000 − 30.000 = 30.000 

La empresa Ɵene un fondo de maniobra posiƟvo, lo que significa que puede cubrir sus 
deudas a corto plazo sin problemas. 

Paso 2: RaƟo de Liquidez Corriente 

Liquidez Corriente = AcƟvo Corriente / Pasivo Corriente = 60.000 / 30.000 = 2 

Un raƟo de 2 indica que por cada euro de deuda a corto plazo, la empresa Ɵene 2 euros 
en acƟvos líquidos. 

Paso 3: RaƟo de Endeudamiento 

RaƟo de Endeudamiento = Pasivo Total / Patrimonio Neto = (30.000 + 70.000 ) / 60.000 
= 1,67 

Este raƟo muestra que la empresa Ɵene 1,67 euros de deuda por cada euro de capital 
propio. 
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Este análisis nos proporciona una imagen clara de la estructura financiera de la empresa 
y su capacidad para cumplir con sus obligaciones tanto a corto como a largo plazo. 

 

[Sección 6: Conclusión y próximos pasos] 

En resumen: 

 El análisis del balance nos permite evaluar la estructura financiera de una 
empresa. 

 Conceptos como el fondo de maniobra y los raƟos de liquidez nos ayudan a 
entender la capacidad de la empresa para cumplir con sus deudas a corto plazo. 

 Los raƟos de solvencia nos indican la capacidad de la empresa para afrontar sus 
obligaciones a largo plazo. 

En el próximo tema, profundizaremos en el análisis de la cuenta de resultados, donde 
veremos cómo evaluar la rentabilidad de una empresa. ¡Gracias por vuestra atención y 
nos vemos en el siguiente vídeo! 

 

 

TEMA 5 - Análisis de la Cuenta de Resultados 

[Introducción] 

Hola a todos, bienvenidos al análisis de la cuenta de resultados. 

Ya vimos en los temas anteriores cómo se analiza el balance general. Hoy nos vamos a 
centrar en el análisis de la cuenta de resultados o estado de pérdidas y ganancias, que 
nos da información sobre la rentabilidad de una empresa. 

El objeƟvo de este tema es entender cómo la empresa genera beneficios, cómo gesƟona 
sus ingresos y gastos, y qué indicadores clave debemos observar para evaluar su 
rendimiento. 

 

[Sección 1: Estructura de la Cuenta de Resultados] 

La cuenta de resultados nos muestra el rendimiento de una empresa a lo largo de un 
periodo determinado (normalmente un año). Nos indica cuánto dinero ha ingresado la 
empresa, cuánto ha gastado y, finalmente, si ha obtenido beneficios o pérdidas. 

Se divide en varias secciones clave, que iremos desglosando: 

1. Ingresos (o Ventas) 
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 Es el primer dato que aparece y refleja el total de ingresos por ventas de bienes 
o servicios durante el periodo. 

 En muchos casos, los ingresos se presentan como ventas netas, que ya Ɵenen 
descontados los descuentos, devoluciones y bonificaciones. 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa vende productos por 100.000 euros durante el año, 
esa será su cifra de ventas. 

2. Coste de Ventas (o Coste de los Bienes Vendidos) 

 Aquí se incluyen todos los costes directos asociados a la producción o adquisición 
de los bienes vendidos, como materias primas, mano de obra directa, etc. 

 Es una métrica clave para calcular la rentabilidad bruta de una empresa. 

Ejemplo prácƟco: Si los productos vendidos costaron 60.000 euros, ese será el coste de 
ventas. 

3. Margen Bruto 

El margen bruto se calcula restando el coste de ventas de los ingresos. Este margen 
refleja la rentabilidad directa de las acƟvidades de la empresa antes de contabilizar otros 
gastos. 

Margen Bruto = Ingresos − Coste de Ventas 

Ejemplo prácƟco: Si los ingresos son de 100.000 euros y el coste de ventas es de 60.000 
euros, el margen bruto será de 40.000 euros. 

4. Gastos OperaƟvos 

 Los gastos operaƟvos incluyen todos los costes relacionados con la operación de 
la empresa que no están directamente asociados a la producción de bienes. Esto 
incluye salarios administraƟvos, alquiler, suministros, markeƟng, etc. 

Ejemplo prácƟco: Si los gastos operaƟvos de una empresa suman 20.000 euros, estos se 
restarán del margen bruto. 

5. Resultado OperaƟvo (EBIT) 

El resultado operaƟvo, también conocido como EBIT (Earnings Before Interest and 
Taxes), se calcula restando los gastos operaƟvos del margen bruto. Nos indica los 
beneficios generados por la acƟvidad principal de la empresa antes de intereses e 
impuestos. 

EBIT = Margen Bruto − Gastos OperaƟvos 

Ejemplo prácƟco: Si el margen bruto es de 40.000 euros y los gastos operaƟvos son 
20.000 euros, el EBIT será de 20.000 euros. 
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6. Gastos Financieros e Impuestos 

 A conƟnuación, se descuentan los gastos financieros, como los intereses de 
préstamos, y los impuestos sobre los beneficios. 

7. Resultado Neto 

Finalmente, llegamos al resultado neto, que es la ganancia o pérdida final después de 
todos los gastos e impuestos. El resultado neto nos muestra si la empresa ha generado 
beneficios o ha incurrido en pérdidas durante el periodo. 

Resultado Neto = EBIT − Gastos Financieros − Impuestos 

Ejemplo prácƟco: Si el EBIT es de 20.000 euros, los gastos financieros son 2.000 euros y 
los impuestos son 3.000 euros, el resultado neto será de 15.000 euros. 

 

[Sección 2: RaƟos de Rentabilidad] 

Para profundizar en el análisis de la cuenta de resultados, uƟlizamos raƟos de 
rentabilidad. Estos raƟos nos permiten medir qué tan bien está gesƟonando la empresa 
sus recursos para generar beneficios. 

1. Margen Bruto 

El margen bruto mide la rentabilidad directa de las acƟvidades operaƟvas, comparando 
el margen bruto con los ingresos totales. 

Margen Bruto = ( Margen Bruto / Ingresos ) × 100 

Ejemplo prácƟco: Si el margen bruto es de 40.000 euros y los ingresos son de 100.000 
euros, el margen bruto será del 40%. 

Este raƟo es úƟl para evaluar si la empresa Ɵene un buen control sobre sus costes 
directos. 

2. Margen OperaƟvo (EBIT) 

El margen operaƟvo mide la eficiencia operaƟva de la empresa, comparando el EBIT con 
los ingresos. 

Margen OperaƟvo = EBIT / Ingresos × 100 

Ejemplo prácƟco: Si el EBIT es de 20.000 euros y los ingresos son de 100.000 euros, el 
margen operaƟvo será del 20%. 

Un margen operaƟvo elevado indica que la empresa está bien gesƟonada y Ɵene 
capacidad para generar beneficios después de cubrir sus costes operaƟvos. 

3. Margen Neto 



23 
 

El margen neto mide los beneficios finales que obƟene la empresa por cada euro de 
ventas, es decir, la rentabilidad neta. 

Margen Neto = Resultado Neto / Ingresos × 100 

Ejemplo prácƟco: Si el resultado neto es de 15.000 euros y los ingresos son de 100.000 
euros, el margen neto será del 15%. 

Este raƟo es clave para los inversores, ya que muestra cuántos beneficios obƟene la 
empresa después de todos los gastos, incluidos los intereses y los impuestos. 

4. Rentabilidad sobre AcƟvos (ROA) 

El ROA (Return on Assets) mide la capacidad de la empresa para generar beneficios a 
parƟr de sus acƟvos totales. Es un buen indicador de la eficiencia operaƟva. 

ROA = (Resultado Neto / AcƟvos Totales) × 100 

Ejemplo prácƟco: Si el resultado neto es de 15.000 euros y los acƟvos totales son de 
200.000 euros, el ROA será del 7,5%. Esto significa que por cada 100 euros inverƟdos en 
acƟvos, la empresa genera 7,5 euros de beneficios. 

5. Rentabilidad sobre el Patrimonio (ROE) 

El ROE (Return on Equity) mide la capacidad de la empresa para generar beneficios a 
parƟr del capital inverƟdo por los accionistas. Es un indicador clave para los inversores, 
ya que refleja la rentabilidad de su inversión. 

ROE = (Resultado Neto / Patrimonio Neto) × 100 

Ejemplo prácƟco: Si el resultado neto es de 15.000 euros y el patrimonio neto es de 
100.000 euros, el ROE será del 15%. Esto significa que por cada 100 euros inverƟdos por 
los accionistas, la empresa genera 15 euros de beneficios. 

 

[Sección 3: Ejemplo PrácƟco Completo] 

Veamos un ejemplo completo de cómo realizar el análisis de la cuenta de resultados: 

Supongamos que la empresa "ABC" presenta los siguientes datos en su cuenta de 
resultados: 

 Ingresos: 200.000 euros 

 Coste de Ventas: 120.000 euros 

 Gastos OperaƟvos: 50.000 euros 

 Gastos Financieros: 5.000 euros 
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 Impuestos: 7.000 euros 

Paso 1: Margen Bruto 

Margen Bruto = Ingresos – Coste de Ventas = 200.000 − 120.000 = 80.000 

La empresa Ɵene un margen bruto de 80.000 euros. 

Paso 2: EBIT (Resultado OperaƟvo) 

EBIT = Margen Bruto – Gastos OperaƟvos = 80.000 − 50.000 = 30.000 

El resultado operaƟvo o EBIT es de 30.000 euros. 

Paso 3: Resultado Neto 

Resultado Neto = EBIT – Gastos Financieros – Impuestos = 30.000 − 5.000 − 7.000=18.000  

El beneficio neto de la empresa es de 18.000 euros. 

Paso 4: Margen Neto 

Margen Neto = (Resultado Neto / Ingresos) × 100 = (18.000/200.000)×100=9%  

El margen neto es del 9%, lo que significa que la empresa genera 9 euros de beneficio 
por cada 100 euros de ventas. 

 

[Sección 4: Conclusión y próximos pasos] 

En resumen: 

 La cuenta de resultados nos proporciona información clave sobre la rentabilidad 
de una empresa. 

 Los raƟos de rentabilidad nos ayudan a medir la eficiencia con la que la empresa 
está gesƟonando sus recursos y generando beneficios. 

 Estos raƟos son fundamentales para evaluar la salud financiera de una empresa 
y para tomar decisiones informadas. 

En el próximo tema, analizaremos el estado de flujos de efecƟvo, que nos ayudará a 
entender la liquidez de la empresa y cómo está manejando su efecƟvo. 

¡Gracias por vuestra atención, y nos vemos en el siguiente vídeo! 
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TEMA 6 - Análisis del Estado de Flujos de EfecƟvo 

[Introducción] 

(Tiempo esƟmado: 1 minuto) 

Hola a todos, bienvenidos a este nuevo tema del curso. 

Hasta ahora hemos visto cómo analizar el balance y la cuenta de resultados para evaluar 
la solvencia y la rentabilidad de una empresa. Pero hoy vamos a centrarnos en algo 
fundamental: el Estado de Flujos de EfecƟvo. 

Este documento nos dice cómo se mueve el dinero dentro de la empresa, algo clave 
para saber si la compañía puede cumplir con sus obligaciones de pago a corto y largo 
plazo, independientemente de su rentabilidad. Así que, si el balance y la cuenta de 
resultados son como las radiograİas de la empresa, el estado de flujos de efecƟvo es 
como su pulso. Nos dice si la empresa Ɵene "oxígeno" suficiente, es decir, dinero en 
efecƟvo, para funcionar día a día. 

 

[Sección 1: ¿Qué es el Estado de Flujos de EfecƟvo?] 

El estado de flujos de efecƟvo es uno de los principales informes financieros de una 
empresa. Muestra cómo el efecƟvo entra y sale de la compañía durante un periodo 
determinado, normalmente un año. Este estado nos permite saber si la empresa está 
generando suficiente dinero para cubrir sus deudas, inverƟr en crecimiento y pagar 
dividendos a los accionistas. 

A diferencia de la cuenta de resultados, que muestra los ingresos y gastos, el estado de 
flujos de efecƟvo se enfoca exclusivamente en el dinero real que entra y sale de la 
empresa. Esto significa que nos da una visión mucho más precisa de la liquidez de la 
empresa. 

 

[Sección 2: Estructura del Estado de Flujos de EfecƟvo] 

El estado de flujos de efecƟvo se divide en tres grandes secciones, que corresponden a 
las acƟvidades principales de la empresa: 

1. Flujos de EfecƟvo de las AcƟvidades OperaƟvas 

Esta sección refleja el dinero generado o uƟlizado por la acƟvidad principal de la 
empresa, es decir, por la venta de bienes o la prestación de servicios. Incluye todos los 
pagos y cobros derivados de la operación diaria, como: 

 Cobros de clientes. 
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 Pagos a proveedores y empleados. 

 Pagos de impuestos y otros gastos operaƟvos. 

Este apartado es esencial porque nos muestra si la empresa genera suficiente efecƟvo 
en su acƟvidad normal para cubrir sus costes operaƟvos. Si los flujos operaƟvos son 
posiƟvos, es una buena señal de que la empresa Ɵene una base sólida. 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa genera 200.000 euros por la venta de sus productos y 
paga 150.000 euros a proveedores y empleados, el flujo operaƟvo neto será de 50.000 
euros. 

2. Flujos de EfecƟvo de las AcƟvidades de Inversión 

Aquí encontramos el dinero que la empresa ha uƟlizado o generado mediante la compra 
o venta de acƟvos a largo plazo. Estos acƟvos incluyen maquinaria, terrenos, edificios 
o inversiones financieras. Los flujos de efecƟvo de las acƟvidades de inversión suelen 
ser negaƟvos para empresas que están invirƟendo en su crecimiento. 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa ha comprado maquinaria por valor de 30.000 euros, 
esta canƟdad aparecerá como un flujo negaƟvo en las acƟvidades de inversión. 

3. Flujos de EfecƟvo de las AcƟvidades de Financiación 

En esta sección se refleja el dinero que la empresa ha obtenido o pagado a través de sus 
fuentes de financiación, como la emisión de acciones, la obtención de préstamos o el 
pago de dividendos a los accionistas. Los flujos de efecƟvo de financiación nos dicen 
cómo está financiando la empresa su crecimiento y sus operaciones. 

Ejemplo prácƟco: Si la empresa ha recibido un préstamo bancario de 50.000 euros y ha 
pagado dividendos por valor de 10.000 euros, los flujos de financiación incluirán ambos 
movimientos. 

 

[Sección 3: Importancia del Estado de Flujos de EfecƟvo] 

¿Por qué es tan importante el estado de flujos de efecƟvo? Porque, a pesar de que una 
empresa pueda ser rentable según su cuenta de resultados, si no Ɵene efecƟvo 
disponible para pagar sus facturas, podría enfrentarse a serios problemas de liquidez e 
incluso al colapso. 

Un ejemplo ơpico es cuando una empresa Ɵene muchas ventas a crédito. En su cuenta 
de resultados, los ingresos pueden verse como altos, pero si sus clientes no pagan 
inmediatamente, la empresa puede quedarse sin dinero en efecƟvo para cubrir sus 
gastos más urgentes. 
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Por otro lado, una empresa que genere flujos de efecƟvo posiƟvos en sus acƟvidades 
operaƟvas Ɵene una mayor flexibilidad para inverƟr en nuevos proyectos, pagar sus 
deudas y reparƟr dividendos. 

Además, al analizar los flujos de efecƟvo, podemos entender mejor cómo se financia la 
empresa. Por ejemplo, si los flujos de efecƟvo de las acƟvidades de financiación son 
constantemente posiƟvos, significa que la empresa está obteniendo mucho dinero a 
través de préstamos o emisión de acciones, lo que podría indicar una alta dependencia 
de la financiación externa. 

 

[Sección 4: RaƟos Clave en el Análisis de los Flujos de EfecƟvo] 

Al igual que con el balance y la cuenta de resultados, uƟlizamos raƟos financieros para 
evaluar el estado de flujos de efecƟvo. Aquí vamos a ver dos raƟos importantes: 

1. RaƟo de Cobertura de Intereses por Flujos de EfecƟvo 

Este raƟo mide la capacidad de la empresa para cubrir los gastos por intereses de su 
deuda uƟlizando el flujo de efecƟvo de sus acƟvidades operaƟvas. La fórmula es: 

Cobertura de Intereses por Flujos de EfecƟvo = Flujo de EfecƟvo OperaƟvo / 
Gastos Financieros 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa genera 40.000 euros de flujo operaƟvo y sus gastos 
financieros son de 10.000 euros, el raƟo será 4. Esto significa que la empresa genera 
cuatro veces más efecƟvo de lo que necesita para cubrir sus intereses. 

2. RaƟo de Flujo de Caja Libre 

El flujo de caja libre nos muestra cuánto efecƟvo le queda a la empresa después de 
cubrir sus gastos operaƟvos y sus inversiones. Es un indicador de la capacidad de la 
empresa para generar efecƟvo disponible para reparƟr dividendos, pagar deudas o 
inverƟr en nuevos proyectos. 

Flujo de Caja Libre = Flujo de EfecƟvo OperaƟvo − Inversiones de Capital 

Ejemplo prácƟco: Si la empresa Ɵene un flujo de efecƟvo operaƟvo de 50.000 euros y 
ha inverƟdo 20.000 euros en acƟvos fijos, su flujo de caja libre será de 30.000 euros. Este 
dinero puede ser uƟlizado para pagar deudas o reparƟr dividendos. 

Estos raƟos son muy importantes para medir la salud financiera a corto y largo plazo, 
ya que una empresa con flujos de efecƟvo saludables Ɵene más flexibilidad para 
enfrentar imprevistos y aprovechar oportunidades de crecimiento. 

 

[Sección 5: Ejemplo PrácƟco Completo] 
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Vamos a ver un ejemplo de análisis del estado de flujos de efecƟvo con una empresa 
ficƟcia, "XYZ": 

 Flujo de EfecƟvo OperaƟvo: 60.000 euros 

 Flujo de EfecƟvo de Inversión: -30.000 euros (ha inverƟdo en maquinaria) 

 Flujo de EfecƟvo de Financiación: 20.000 euros (ha obtenido un préstamo) 

Al analizar estos datos, vemos que la empresa genera 60.000 euros de efecƟvo por sus 
operaciones, pero ha inverƟdo 30.000 euros en acƟvos a largo plazo. Además, ha 
financiado parte de su acƟvidad con un préstamo de 20.000 euros. 

Finalmente, podemos calcular su flujo de caja libre: 

Flujo de Caja Libre = 60.000 − 30.000 = 30.000 euros  

Este análisis nos muestra que la empresa está generando efecƟvo suficiente en su 
operación diaria y, además, Ɵene un flujo de caja libre posiƟvo, lo que le da margen para 
cubrir sus obligaciones o hacer nuevas inversiones. 

 

[Sección 6: Conclusión y próximos pasos] 

En resumen: 

 El estado de flujos de efecƟvo es fundamental para entender la liquidez de una 
empresa y su capacidad para generar efecƟvo a parƟr de sus operaciones. 

 Existen tres secciones clave: acƟvidades operaƟvas, de inversión y de 
financiación, que nos ayudan a ver de dónde viene el dinero y en qué se uƟliza. 

 Los raƟos de flujos de efecƟvo nos permiten evaluar si la empresa está en una 
posición sólida para afrontar sus obligaciones financieras. 

En el siguiente tema, profundizaremos en el análisis de la rentabilidad y eficiencia de 
una empresa, uƟlizando los raƟos que ya hemos visto y aplicando estos conceptos a 
casos más complejos. 

¡Gracias por vuestra atención y nos vemos en el próximo vídeo! 
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TEMA 7 - Análisis de Rentabilidad y Eficiencia 

[Introducción] 

Hola a todos, bienvenidos a este nuevo tema del curso. 

En los vídeos anteriores, hemos visto cómo analizar el balance, la cuenta de resultados 
y los flujos de efecƟvo de una empresa. Ahora nos vamos a centrar en dos aspectos 
esenciales para medir el rendimiento de una empresa: su rentabilidad y su eficiencia 
operaƟva. 

Estos dos conceptos responden a preguntas clave: 

 Rentabilidad: ¿Está la empresa generando suficientes beneficios con los recursos 
que Ɵene? 

 Eficiencia: ¿Está uƟlizando esos recursos de manera ópƟma? 

En este tema aprenderemos a evaluar estos dos aspectos mediante el uso de raƟos 
financieros que nos ayudan a entender si una empresa está gesƟonando bien sus 
recursos y si es rentable. 

 

[Sección 1: ¿Qué es la Rentabilidad?] 

La rentabilidad mide la capacidad de una empresa para generar beneficios a parƟr de 
sus operaciones y recursos. Es un indicador clave porque, al fin y al cabo, el objeƟvo de 
cualquier empresa es ser rentable, es decir, obtener más ingresos que gastos. 

Existen varias formas de medir la rentabilidad, dependiendo de qué parte del negocio 
estemos evaluando: las ventas, los acƟvos o el capital de los accionistas. Vamos a ver los 
principales raƟos que uƟlizamos para medirla. 

1. Margen Bruto 

El margen bruto nos dice qué porcentaje de las ventas queda como beneficio después 
de cubrir el coste de los bienes vendidos (coste de ventas). Mide la rentabilidad directa 
de la acƟvidad principal de la empresa. 

Margen Bruto = (Margen Bruto / Ventas) × 100 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene ventas de 100.000 euros y un margen bruto de 
40.000 euros, su margen bruto será del 40%. Esto significa que el 40% de los ingresos 
queda disponible para cubrir otros gastos y generar beneficios. 

2. Margen OperaƟvo (EBIT) 
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El margen operaƟvo mide la rentabilidad después de restar todos los gastos operaƟvos, 
como salarios, alquileres y otros costos fijos. Es un buen indicador de cómo de eficiente 
es la empresa en su operación diaria. 

Margen OperaƟvo = (EBIT / Ventas) × 100 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene un EBIT de 30.000 euros y ventas de 100.000 
euros, el margen operaƟvo será del 30%. Esto significa que la empresa genera un 30% 
de beneficio operaƟvo por cada euro vendido. 

3. Margen Neto 

El margen neto es quizás el indicador más importante para los accionistas, ya que mide 
el beneficio final que queda después de deducir todos los gastos, incluidos los impuestos 
y los intereses. Este raƟo nos dice cuánto de cada euro vendido se convierte finalmente 
en beneficios netos. 

Margen Neto = (Beneficio Neto / Ventas) × 100 

Ejemplo prácƟco: Si el beneficio neto es de 15.000 euros y las ventas son de 100.000 
euros, el margen neto será del 15%. Esto indica que la empresa genera 15 euros de 
beneficio por cada 100 euros de ventas. 

 

[Sección 2: ¿Qué es la Eficiencia?] 

La eficiencia mide cómo uƟliza una empresa sus recursos para generar ingresos. Es 
decir, nos dice si está aprovechando bien sus acƟvos o si podría hacer más con lo que 
Ɵene. 

Una empresa eficiente es aquella que maximiza su producción o sus ingresos sin tener 
que aumentar proporcionalmente sus recursos. Para medir esta eficiencia uƟlizamos 
varios raƟos clave, que detallaremos a conƟnuación. 

1. Rotación de AcƟvos 

La rotación de acƟvos mide cuántas veces la empresa uƟliza sus acƟvos para generar 
ingresos. Un raƟo alto indica que la empresa está uƟlizando eficazmente sus acƟvos para 
generar ventas. 

Rotación de AcƟvos = Ventas / AcƟvos Totales   

Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene ventas de 500.000 euros y acƟvos totales de 
250.000 euros, la rotación de acƟvos será de 2. Esto significa que por cada euro inverƟdo 
en acƟvos, la empresa genera 2 euros en ventas. 

2. Rotación de Inventarios 
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Este raƟo mide la velocidad a la que la empresa vende y repone sus inventarios. Un raƟo 
de rotación de inventarios alto indica que la empresa está vendiendo sus productos 
rápidamente y Ɵene menos dinero inmovilizado en inventario. 

Rotación de Inventarios=Coste de Ventas / Inventario Promedio 

Ejemplo prácƟco: Si el coste de ventas es de 200.000 euros y el inventario promedio es 
de 50.000 euros, la rotación de inventarios será de 4. Esto significa que la empresa 
renueva sus inventarios 4 veces al año. 

3. Ciclo de Conversión de EfecƟvo. Período Medio de Maduración 

El ciclo de conversión de efecƟvo mide el Ɵempo que tarda la empresa en converƟr sus 
inversiones en inventario en efecƟvo a través de las ventas. Es una medida clave para 
entender cuánto Ɵempo necesita la empresa para recuperar su inversión en 
inventarios. 

Un ciclo corto es favorable, ya que indica que la empresa convierte rápidamente sus 
ventas en efecƟvo. 

Ciclo de Conversión de EfecƟvo = Período de Cobro + Período de Inventario − 
Período de Pago 

Ejemplo prácƟco: Si la empresa tarda 30 días en cobrar de sus clientes, Ɵene inventarios 
durante 45 días y tarda 60 días en pagar a sus proveedores, su ciclo de conversión de 
efecƟvo será de 15 días. Esto significa que la empresa tarda 15 días en converƟr sus 
inversiones en efecƟvo. 

 

[Sección 3: RaƟos de Rentabilidad Relacionados con la Inversión] 

Además de los márgenes, también es importante evaluar la rentabilidad desde el punto 
de vista de los inversores. Existen dos raƟos clave para este análisis: 

1. Rentabilidad sobre AcƟvos (ROA) 

El ROA (Return on Assets) mide la capacidad de la empresa para generar beneficios a 
parƟr de sus acƟvos. Un ROA elevado indica que la empresa está uƟlizando 
eficientemente sus acƟvos para generar beneficios. 

ROA = (Beneficio Neto / AcƟvos Totales) × 100 

Ejemplo prácƟco: Si el beneficio neto es de 20.000 euros y los acƟvos totales son de 
200.000 euros, el ROA será del 10%. Esto significa que por cada 100 euros inverƟdos en 
acƟvos, la empresa genera 10 euros de beneficio. 

2. Rentabilidad sobre el Patrimonio Neto (ROE) 
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El ROE (Return on Equity) mide la rentabilidad que la empresa está generando para sus 
accionistas. Es uno de los raƟos más importantes para los inversores, ya que les indica si 
están obteniendo una buena rentabilidad por su inversión. 

ROE = (Beneficio Neto / Patrimonio Neto) ×100  

Ejemplo prácƟco: Si el beneficio neto es de 15.000 euros y el patrimonio neto es de 
100.000 euros, el ROE será del 15%. Esto significa que los accionistas están obteniendo 
un 15% de retorno sobre su inversión. 

 

[Sección 4: Ejemplo PrácƟco Completo] 

Veamos un ejemplo prácƟco para entender cómo aplicar estos raƟos a una empresa 
ficƟcia, "XYZ": 

 Ventas: 300.000 euros 

 Coste de ventas: 180.000 euros 

 Gastos operaƟvos: 60.000 euros 

 Beneficio neto: 45.000 euros 

 AcƟvos totales: 400.000 euros 

 Patrimonio neto: 150.000 euros 

Paso 1: Margen Bruto 

Margen Bruto = (120.000/300.000) × 100 = 40%  

La empresa Ɵene un margen bruto del 40%. 

Paso 2: Margen OperaƟvo 

Margen OperaƟvo = (60.000 / 300.000) × 100 = 20%  

El margen operaƟvo es del 20%. 

Paso 3: ROA 

ROA = (45.000/400.000) ×100 =11.25%  

El ROA es del 11.25%, lo que significa que la empresa genera un 11,25% de beneficio 
sobre sus acƟvos. 

Paso 4: ROE 

ROE = (45.000/150.000) ×100=30%  
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El ROE es del 30%, lo que significa que la empresa está generando un retorno del 30% 
sobre la inversión de los accionistas. 

 

[Sección 5: Conclusión y próximos pasos] 

En resumen: 

 La rentabilidad nos muestra cuán eficaz es la empresa para generar beneficios, 
ya sea a parƟr de las ventas, los acƟvos o el capital. 

 La eficiencia mide cómo la empresa uƟliza sus recursos para generar esos 
ingresos. 

 Los raƟos de rentabilidad y eficiencia son esenciales para evaluar la salud 
financiera de una empresa y tomar decisiones informadas sobre su desempeño. 

En el próximo tema, aplicaremos estos conceptos a un análisis financiero más profundo, 
uƟlizando ejemplos reales y casos de estudio. 

¡Gracias por vuestra atención, y nos vemos en el siguiente vídeo! 

 

 

 

 TEMA 8 - Análisis del Riesgo Financiero 

[Introducción] 

Hola a todos, bienvenidos a un nuevo tema de nuestro curso. 

Hoy vamos a hablar sobre algo crucial para cualquier empresa: el riesgo financiero. A 
pesar de que una empresa pueda parecer rentable y eficiente, siempre existe la 
posibilidad de que enfrente dificultades financieras si no gesƟona bien sus riesgos. 

El riesgo financiero Ɵene que ver con la capacidad de la empresa para cumplir con sus 
obligaciones, ya sean deudas, pagos a proveedores o cualquier otro compromiso 
financiero. En este tema, aprenderemos a medir el riesgo uƟlizando varios raƟos 
financieros y entenderemos cómo las empresas pueden reducir su exposición al riesgo. 

 

[Sección 1: ¿Qué es el Riesgo Financiero?] 

El riesgo financiero se refiere a la posibilidad de que una empresa no pueda cumplir con 
sus obligaciones financieras, lo que podría llevarla a problemas de liquidez o incluso a la 
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quiebra. Este riesgo está relacionado principalmente con el uso de deuda en la 
estructura de financiación de la empresa. 

Cuanto más dependiente sea una empresa de fuentes de financiación externas, como 
los préstamos, mayor será su riesgo financiero, ya que deberá generar suficientes 
ingresos para cubrir los pagos de intereses y la devolución del capital. 

Por lo tanto, es fundamental analizar el riesgo financiero para asegurarse de que la 
empresa está en una posición estable y no enfrenta problemas financieros a largo plazo. 

 

[Sección 2: Tipos de Riesgo Financiero] 

Existen diferentes Ɵpos de riesgo financiero, pero los más relevantes para el análisis 
financiero son el riesgo de endeudamiento y el riesgo de insolvencia. 

1. Riesgo de Endeudamiento 

Este Ɵpo de riesgo surge cuando una empresa uƟliza una gran canƟdad de deuda para 
financiar sus operaciones o inversiones. El endeudamiento puede aumentar la 
rentabilidad de la empresa cuando las cosas van bien, pero también amplifica las 
pérdidas si los ingresos disminuyen. Cuanto mayor sea la deuda de una empresa, mayor 
será su exposición al riesgo financiero. 

2. Riesgo de Insolvencia 

El riesgo de insolvencia se refiere a la posibilidad de que una empresa no pueda pagar 
sus deudas a medida que vencen. Esto puede suceder si la empresa Ɵene problemas de 
liquidez, es decir, si no Ɵene suficiente efecƟvo disponible para hacer frente a sus pagos, 
a pesar de ser rentable en papel. 

 

[Sección 3: RaƟos Clave para Medir el Riesgo Financiero] 

Para medir el riesgo financiero de una empresa, uƟlizamos varios raƟos financieros que 
nos permiten evaluar su nivel de endeudamiento, su capacidad para cubrir los intereses 
de la deuda y su exposición a la insolvencia. Vamos a ver algunos de los raƟos más 
importantes: 

1. RaƟo de Endeudamiento 

El raƟo de endeudamiento mide la proporción de deuda que la empresa Ɵene en 
relación con su patrimonio neto. Un raƟo elevado indica que la empresa depende en 
gran medida de la financiación externa, lo que aumenta su riesgo financiero. 

RaƟo de Endeudamiento = Deuda Total / Patrimonio Neto  
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Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene una deuda total de 200.000 euros y un 
patrimonio neto de 100.000 euros, su raƟo de endeudamiento será de 2. Esto significa 
que la empresa Ɵene el doble de deuda que de capital propio, lo que podría ser una 
señal de riesgo. 

2. RaƟo de Cobertura de Intereses 

Este raƟo mide la capacidad de la empresa para pagar los intereses de su deuda con los 
beneficios que genera antes de intereses e impuestos (EBIT). Un raƟo bajo indica que la 
empresa podría tener dificultades para cubrir sus pagos de intereses, lo que aumenta el 
riesgo de impago. 

Cobertura de Intereses= EBIT / Gastos por Intereses 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene un EBIT de 50.000 euros y unos gastos por 
intereses de 10.000 euros, su raƟo de cobertura de intereses será de 5. Esto significa que 
la empresa genera cinco veces más beneficios operaƟvos de lo que necesita para cubrir 
sus intereses, lo que es una buena señal. 

3. RaƟo de Solvencia 

El raƟo de solvencia mide la capacidad de una empresa para cumplir con todas sus 
obligaciones a largo plazo. Un raƟo de solvencia alto indica que la empresa está en una 
buena posición para pagar sus deudas a largo plazo. 

RaƟo de Solvencia=AcƟvos Totales/Deuda 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene acƟvos totales de 500.000 euros y una deuda 
total de 200.000 euros, su raƟo de solvencia será de 2,5. Esto significa que la empresa 
Ɵene 2,5 euros en acƟvos por cada euro de deuda, lo que reduce el riesgo de insolvencia. 

4. RaƟo de Liquidez 

Aunque el raƟo de liquidez está más relacionado con la solvencia a corto plazo, también 
es importante para medir el riesgo financiero. Mide la capacidad de la empresa para 
pagar sus deudas a corto plazo con sus acƟvos líquidos. 

Liquidez Corriente = AcƟvo Corriente / Pasivo Corriente 

Ejemplo prácƟco: Si una empresa Ɵene un acƟvo corriente de 80.000 euros y un pasivo 
corriente de 40.000 euros, su raƟo de liquidez será de 2. Esto significa que Ɵene el doble 
de acƟvos líquidos que de deudas a corto plazo, lo cual es posiƟvo para su estabilidad 
financiera. 
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[Sección 4: Impacto del Apalancamiento en el Riesgo Financiero] 

El apalancamiento financiero es el uso de deuda para financiar las operaciones o 
inversiones de la empresa. Un apalancamiento elevado puede aumentar la rentabilidad 
para los accionistas, pero también incrementa el riesgo financiero, ya que aumenta la 
obligación de pagar intereses y devolver el capital en plazos fijos. 

Una empresa con mucho apalancamiento es más vulnerable a las fluctuaciones del 
mercado. Si los ingresos de la empresa disminuyen, podría tener problemas para cumplir 
con los pagos de la deuda, lo que aumentaría el riesgo de insolvencia. 

 

[Sección 5: Ejemplo PrácƟco Completo] 

Vamos a ver un ejemplo prácƟco de cómo aplicar estos raƟos de riesgo financiero a una 
empresa ficƟcia, "XYZ S.A.": 

 Deuda Total: 300.000 euros 

 Patrimonio Neto: 150.000 euros 

 EBIT: 100.000 euros 

 Gastos por Intereses: 20.000 euros 

 AcƟvos Totales: 600.000 euros 

 Pasivo Corriente: 100.000 euros 

 AcƟvo Corriente: 150.000 euros 

Paso 1: RaƟo de Endeudamiento 

RaƟo de Endeudamiento = 300.000 / 150.000 = 2 

La empresa Ɵene el doble de deuda que de patrimonio propio, lo que podría indicar un 
nivel elevado de riesgo. 

Paso 2: Cobertura de Intereses 

Cobertura de Intereses = 100.000 / 20.000 = 5 

La empresa Ɵene cinco veces más beneficios operaƟvos de lo que necesita para cubrir 
sus intereses, lo cual es una señal de buena salud financiera en este aspecto. 

Paso 3: RaƟo de Solvencia 

RaƟo de Solvencia = 600.000 / 300.000 = 2 

La empresa Ɵene dos euros en acƟvos por cada euro de deuda, lo que indica que Ɵene 
una buena solvencia a largo plazo. 
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Paso 4: Liquidez Corriente 

Liquidez Corriente = 150.000 / 100.000 = 1,5 

La empresa Ɵene 1,5 veces más acƟvos líquidos que pasivos a corto plazo, lo que significa 
que Ɵene suficiente liquidez para hacer frente a sus obligaciones a corto plazo. 

 

[Sección 6: Conclusión y próximos pasos] 

En resumen: 

 El riesgo financiero está relacionado con la capacidad de la empresa para cumplir 
con sus obligaciones de deuda y gesƟonar su apalancamiento. 

 Existen varios raƟos clave, como el raƟo de endeudamiento, la cobertura de 
intereses, y el raƟo de solvencia, que nos ayudan a evaluar el nivel de riesgo 
financiero de una empresa. 

 Entender y gesƟonar el riesgo financiero es fundamental para la supervivencia 
de una empresa, especialmente en Ɵempos de incerƟdumbre económica. 

En el próximo tema, nos enfocaremos en cómo integrar el análisis de riesgo financiero 
con otros aspectos del análisis financiero para obtener una visión más completa de la 
salud de la empresa. 

¡Gracias por vuestra atención, y nos vemos en el siguiente vídeo! 

 

 

TEMA 9 - DiagnósƟco Financiero Integral 

[Introducción] 

Hola a todos, bienvenidos a este nuevo tema del curso. 

Hasta ahora hemos aprendido a analizar los diferentes aspectos financieros de una 
empresa: solvencia, liquidez, rentabilidad, eficiencia y riesgo financiero. Hoy daremos 
el paso final: aprender a integrar toda esa información para realizar un diagnósƟco 
financiero integral. 

El diagnósƟco financiero integral es como hacer un chequeo completo a una empresa. 
En lugar de centrarnos en un solo aspecto, como la rentabilidad o la liquidez, vamos a 
considerar todos los factores que influyen en su salud financiera para poder tomar 
decisiones informadas. 
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[Sección 1: ¿Qué es un DiagnósƟco Financiero Integral?] 

El diagnósƟco financiero integral es el proceso mediante el cual evaluamos la situación 
global de una empresa, combinando los análisis individuales de cada área financiera. No 
basta con que la empresa sea rentable; también debe ser capaz de gesƟonar bien su 
deuda, generar liquidez suficiente y controlar los riesgos. 

Este Ɵpo de diagnósƟco nos permite entender la capacidad de una empresa para operar 
de forma sostenible a lo largo del Ɵempo y para enfrentar cambios en el entorno 
económico. 

El objeƟvo final es obtener una visión completa de la empresa que nos permita 
idenƟficar fortalezas y debilidades, y así tomar decisiones sobre su viabilidad financiera, 
oportunidades de mejora o riesgos que se deben gesƟonar. 

 

[Sección 2: Componentes del DiagnósƟco Financiero Integral] 

Para realizar un diagnósƟco integral, debemos considerar varias áreas clave del análisis 
financiero. Cada una nos ofrece una pieza del rompecabezas que, al final, debemos unir 
para obtener una imagen completa de la situación de la empresa. Los principales 
componentes son: 

1. Liquidez 

La liquidez mide la capacidad de la empresa para cumplir con sus obligaciones a corto 
plazo. Es fundamental porque, sin suficiente liquidez, una empresa puede enfrentar 
problemas de pago, incluso si es rentable en papel. 

Los raƟos más uƟlizados en esta área son: 

 RaƟo de liquidez corriente: mide la capacidad de la empresa para cubrir sus 
deudas a corto plazo con sus acƟvos corrientes. 

 Prueba ácida: un raƟo más conservador que excluye los inventarios, enfocándose 
en los acƟvos líquidos más inmediatos. 

2. Solvencia 

La solvencia mide la capacidad de la empresa para cumplir con sus obligaciones a largo 
plazo. Aquí es donde analizamos el uso de la deuda y la capacidad de la empresa para 
financiarse de manera equilibrada entre recursos propios y externos. 

Los raƟos clave son: 

 RaƟo de endeudamiento: que mide el nivel de deuda en relación con el 
patrimonio neto. 
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 Cobertura de intereses: que mide la capacidad de la empresa para cubrir los 
pagos de intereses con sus beneficios operaƟvos. 

3. Rentabilidad 

La rentabilidad es la capacidad de la empresa para generar beneficios. Aquí es 
importante medir no solo la rentabilidad sobre las ventas (margen bruto, operaƟvo y 
neto), sino también la rentabilidad sobre los acƟvos (ROA) y sobre el patrimonio de los 
accionistas (ROE). 

Estos raƟos nos ayudan a ver si la empresa está generando beneficios adecuados en 
relación con sus recursos. 

4. Eficiencia 

La eficiencia mide cómo bien está uƟlizando la empresa sus acƟvos y recursos para 
generar ventas. Un bajo nivel de eficiencia puede indicar que la empresa necesita 
mejorar en la gesƟón de sus acƟvos o en su rotación de inventarios. 

Entre los principales indicadores están: 

 Rotación de acƟvos: mide cuántas veces los acƟvos generan ventas. 

 Rotación de inventarios: mide la rapidez con la que la empresa vende y repone 
su inventario. 

5. Riesgo Financiero 

Finalmente, no podemos olvidar el análisis del riesgo financiero, que hemos tratado en 
el tema anterior. Este factor es clave para evaluar si el apalancamiento de la empresa es 
sostenible o si existe el riesgo de que no pueda cumplir con sus obligaciones de deuda. 

 

[Sección 3: Proceso de Realización del DiagnósƟco Financiero Integral] 

Para llevar a cabo un diagnósƟco financiero integral, seguimos un proceso sistemáƟco 
que integra toda la información que hemos recabado mediante los análisis individuales 
de liquidez, solvencia, rentabilidad, eficiencia y riesgo. Veamos los pasos clave: 

Paso 1: Recopilación de Información 

Primero, necesitamos recopilar todos los estados financieros relevantes: el balance 
general, la cuenta de resultados y el estado de flujos de efecƟvo. También es importante 
disponer de información histórica, si es posible, para observar las tendencias a lo largo 
del Ɵempo. 

Paso 2: Cálculo de RaƟos Clave 
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A conƟnuación, calculamos los principales raƟos que nos permiƟrán evaluar cada área 
financiera. Es importante comparar estos raƟos con estándares de la industria, empresas 
compeƟdoras o con los resultados de periodos anteriores para entender cómo se está 
desempeñando la empresa. 

Paso 3: Análisis ComparaƟvo 

Aquí comparamos los resultados de la empresa con los estándares del sector o con 
periodos anteriores. Esto nos permiƟrá detectar fortalezas, como un buen nivel de 
liquidez, y debilidades, como una alta dependencia de la deuda o una rentabilidad baja. 

Paso 4: Integración de los Resultados 

Una vez que hemos calculado los raƟos y realizado el análisis comparaƟvo, integramos 
los resultados. Es crucial considerar cómo los diferentes aspectos se interrelacionan. Por 
ejemplo, una empresa puede tener una alta rentabilidad, pero si su nivel de 
endeudamiento es excesivo, puede estar en una situación de alto riesgo. 

Paso 5: DiagnósƟco Final 

Con la información integrada, elaboramos un diagnósƟco final, que incluirá conclusiones 
clave sobre la salud financiera de la empresa. Este diagnósƟco debe responder preguntas 
como: 

 ¿Es la empresa financieramente estable? 

 ¿Tiene capacidad para crecer sin aumentar su nivel de riesgo? 

 ¿Hay áreas que requieren atención urgente, como mejorar la liquidez o reducir 
el endeudamiento? 

 

[Sección 4: Ejemplo PrácƟco de DiagnósƟco Financiero Integral] 

Vamos a ver un ejemplo prácƟco de cómo aplicar este proceso a una empresa ficƟcia, 
"ABC S.A.", que presenta la siguiente información: 

 Ventas: 500.000 euros 

 Beneficio Neto: 50.000 euros 

 AcƟvos Totales: 700.000 euros 

 Pasivo Corriente: 100.000 euros 

 Pasivo No Corriente: 300.000 euros 

 Patrimonio Neto: 300.000 euros 

 AcƟvo Corriente: 200.000 euros 
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Paso 1: Liquidez 

 Calculamos el raƟo de liquidez corriente: 

Liquidez Corriente = 200.000 / 100.000 = 2 

La empresa Ɵene el doble de acƟvos líquidos para cubrir sus deudas a corto plazo, lo cual 
es posiƟvo. 

Paso 2: Solvencia 

 Calculamos el raƟo de endeudamiento: 

RaƟo de Endeudamiento = 400.000 / 300.000 = 1,33 

La empresa Ɵene una deuda que es 1,33 veces superior a su patrimonio, lo cual está 
dentro de un rango aceptable, pero deberá controlarse. 

Paso 3: Rentabilidad 

 Calculamos el ROE (rentabilidad sobre el patrimonio neto): 

ROE = (50.000 / 300.000)×100 = 16,67%  

Un ROE del 16,67% indica que la empresa genera un buen retorno para sus accionistas. 

Paso 4: Eficiencia 

 Calculamos la rotación de acƟvos: 

Rotación de AcƟvos=500.000/700.000=0,71 

Esto significa que por cada euro en acƟvos, la empresa genera 0,71 euros en ventas, lo 
que indica que la empresa podría mejorar su eficiencia. 

 

[Sección 5: Conclusión y próximos pasos] 

En resumen: 

 El diagnósƟco financiero integral nos permite tener una visión completa de la 
empresa, evaluando su liquidez, solvencia, rentabilidad, eficiencia y riesgo 
financiero. 

 Al integrar los resultados de cada área, podemos idenƟficar fortalezas y 
debilidades clave, y formular recomendaciones para mejorar la salud financiera 
de la empresa. 

En el próximo tema, aplicaremos estos conocimientos a casos de estudio más complejos 
para que podáis pracƟcar el diagnósƟco financiero en empresas reales. 

¡Gracias por vuestra atención, y nos vemos en el siguiente vídeo! 
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TEMA 10 - Impacto de la NormaƟva Contable en el Análisis Financiero 

[Introducción] 

Hola a todos, bienvenidos al penúlƟmo tema del curso. 

Hoy vamos a hablar de un tema muy importante que afecta a todo el análisis financiero: 
la normaƟva contable. Las normas contables determinan cómo las empresas deben 
presentar su información financiera, y estas reglas varían según el país y el marco 
regulador que se siga. Por lo tanto, entender el impacto de la normaƟva contable es 
esencial para hacer un análisis financiero adecuado y consistente. 

En este tema veremos cómo los diferentes estándares contables, como las NIIF (Normas 
Internacionales de Información Financiera) y los GAAP (Generally Accepted AccounƟng 
Principles), influyen en la presentación de los estados financieros y, en consecuencia, en 
las conclusiones que sacamos de ellos. 

 

[Sección 1: ¿Qué es la NormaƟva Contable?] 

La normaƟva contable es el conjunto de principios, normas y reglas que determinan 
cómo deben ser elaborados y presentados los estados financieros de las empresas. Su 
objeƟvo es asegurar que los estados financieros sean coherentes, comparables y 
transparentes, para que los inversores, reguladores y otros stakeholders puedan tomar 
decisiones basadas en información fiable. 

Los principales marcos normaƟvos que uƟlizan las empresas a nivel global son: 

1. NIIF (Normas Internacionales de Información Financiera) 

Las NIIF son un conjunto de normas internacionales desarrolladas por el Consejo de 
Normas Internacionales de Contabilidad (IASB). Son uƟlizadas por empresas en más de 
140 países, incluidos la mayoría de los países europeos, América LaƟna y Asia. 

Las NIIF buscan proporcionar un marco común para que los estados financieros sean 
comparables a nivel internacional, facilitando la inversión y el comercio global. Sin 
embargo, la aplicación de estas normas puede influir en la forma en que se reconocen 
los acƟvos, los ingresos, los costes y las provisiones, lo que impacta en el análisis 
financiero. 

2. GAAP (Generally Accepted AccounƟng Principles) 
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Los GAAP son los principios contables generalmente aceptados en los Estados Unidos, 
desarrollados por el Financial AccounƟng Standards Board (FASB). Aunque Ɵenen 
similitudes con las NIIF, existen diferencias importantes en cómo se contabilizan ciertos 
elementos, como el tratamiento de los inventarios o los contratos de arrendamiento. 

Por tanto, es crucial que los analistas financieros comprendan bajo qué marco contable 
se han preparado los estados financieros que están evaluando, ya que esto puede influir 
en las cifras y, en úlƟma instancia, en las conclusiones que saquen. 

 

[Sección 2: Principales Diferencias entre NIIF y GAAP] 

Aunque las NIIF y los GAAP buscan un mismo objeƟvo —la presentación fiel de los 
estados financieros—, existen diferencias clave que pueden afectar el análisis financiero. 
Vamos a ver algunas de las diferencias más importantes: 

1. Valoración de los Inventarios 

 Bajo las NIIF, el método de valoración de inventarios LIFO (Last In, First Out) no 
está permiƟdo. Las empresas deben uƟlizar el método FIFO (First In, First Out) o 
el de costo promedio. 

 En cambio, los GAAP sí permiten el uso del método LIFO. Esto puede generar 
diferencias en los resultados, especialmente en Ɵempos de inflación, ya que el 
LIFO Ɵende a reflejar costes más altos en la cuenta de resultados. 

2. Tratamiento de los AcƟvos Intangibles 

 Las NIIF permiten reconocer acƟvos intangibles únicamente si es probable que 
generen beneficios económicos futuros y si su valor puede ser medido con 
fiabilidad. Esto incluye acƟvos como marcas o patentes. 

 Bajo los GAAP, las reglas para el reconocimiento de acƟvos intangibles son más 
flexibles, lo que puede resultar en una mayor canƟdad de acƟvos intangibles en 
el balance. 

3. Reconocimiento de los Ingresos 

 Las NIIF Ɵenen un enfoque más basado en principios, y el reconocimiento de 
ingresos se basa en la transferencia del control del bien o servicio al cliente. 

 Los GAAP, por otro lado, siguen un enfoque más basado en normas, con criterios 
específicos que deben cumplirse para que los ingresos puedan ser reconocidos. 

4. Contratos de Arrendamiento 

 Bajo las NIIF 16, la mayoría de los arrendamientos, incluidos los operaƟvos, 
deben ser reconocidos en el balance como acƟvos y pasivos. 
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 En los GAAP, los arrendamientos operaƟvos no necesitan ser reconocidos en el 
balance, lo que puede hacer que las empresas parezcan menos endeudadas de 
lo que realmente están. 

Estas diferencias pueden alterar la forma en que percibimos la solvencia, la liquidez y la 
rentabilidad de una empresa, lo que hace esencial tener en cuenta el marco normaƟvo 
uƟlizado para preparar los estados financieros. 

 

[Sección 3: Impacto de la NormaƟva en los RaƟos Financieros] 

Las diferencias normaƟvas también afectan a los raƟos financieros que calculamos, y 
por ende, a las conclusiones que obtenemos sobre la empresa. Vamos a ver algunos 
ejemplos clave: 

1. Liquidez 

Si los inventarios se contabilizan de manera diferente (por ejemplo, uƟlizando LIFO en 
lugar de FIFO), esto puede afectar el acƟvo corriente, lo que a su vez altera los raƟos de 
liquidez, como la liquidez corriente o la prueba ácida. 

2. Solvencia 

El tratamiento de los arrendamientos puede tener un impacto significaƟvo en los raƟos 
de endeudamiento. Si una empresa uƟliza las NIIF y debe registrar todos sus 
arrendamientos como pasivos, su raƟo de endeudamiento será más alto que si sigue los 
GAAP, donde algunos arrendamientos no figuran en el balance. 

3. Rentabilidad 

El método uƟlizado para reconocer ingresos y calcular el coste de ventas puede impactar 
en los márgenes de rentabilidad. Bajo las NIIF, es posible que se reconozcan ingresos de 
forma diferente a los GAAP, lo que afectaría el margen operaƟvo y neto. 

4. Valoración de AcƟvos 

Las políƟcas de amorƟzación y depreciación también pueden variar entre los dos 
marcos normaƟvos, lo que afecta a la valoración de los acƟvos y, en consecuencia, al 
ROA (Rentabilidad sobre AcƟvos). Una mayor depreciación bajo un sistema podría 
reducir los acƟvos y, a su vez, influir en la rentabilidad. 

 

[Sección 4: Ejemplo PrácƟco del Impacto NormaƟvo] 

Vamos a ver un ejemplo prácƟco para ilustrar cómo las normas contables afectan el 
análisis financiero. Supongamos que estamos analizando una empresa, "Global Tech", 
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que reporta bajo NIIF, pero también Ɵene compeƟdores en los Estados Unidos que 
uƟlizan GAAP. 

Escenario 1: Global Tech bajo NIIF 

 Inventarios: UƟliza FIFO para sus inventarios, lo que le da un valor de inventarios 
de 200.000 euros. 

 Arrendamientos: Bajo NIIF 16, debe reconocer arrendamientos operaƟvos como 
pasivos, lo que añade 500.000 euros a sus pasivos totales. 

Escenario 2: CompeƟdor bajo GAAP 

 Inventarios: El compeƟdor uƟliza LIFO, lo que reduce el valor de sus inventarios 
a 150.000 euros debido a la inflación. 

 Arrendamientos: Bajo GAAP, el compeƟdor no reconoce los arrendamientos 
operaƟvos en el balance, lo que hace que sus pasivos sean solo 300.000 euros. 

Impacto en el análisis financiero 

 RaƟo de liquidez: La diferencia en el valor de los inventarios afecta el raƟo de 
liquidez corriente. Global Tech parece tener más acƟvos corrientes y, por lo tanto, 
una mejor liquidez. 

 RaƟo de endeudamiento: El hecho de que Global Tech reconozca más pasivos 
por arrendamientos hace que su raƟo de endeudamiento sea más alto en 
comparación con su compeƟdor, aunque las operaciones sean similares. 

 Rentabilidad sobre acƟvos (ROA): Al tener un mayor valor de inventarios, el ROA 
de Global Tech puede ser ligeramente inferior, ya que Ɵene más acƟvos sobre los 
cuales generar ingresos. 

Este ejemplo demuestra cómo las diferencias normaƟvas pueden distorsionar los 
resultados cuando comparamos empresas de diferentes jurisdicciones. Es fundamental 
tener en cuenta estas diferencias al realizar análisis comparaƟvos entre empresas que 
siguen diferentes normaƟvas contables. 

 

[Sección 5: Conclusión y próximos pasos] 

En resumen: 

 La normaƟva contable Ɵene un impacto directo en la forma en que se presentan 
los estados financieros y, por lo tanto, en el análisis financiero que realizamos. 
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 Diferentes marcos normaƟvos, como las NIIF y los GAAP, pueden llevar a 
resultados disƟntos en los raƟos de liquidez, solvencia, rentabilidad y valoración 
de acƟvos. 

 Al analizar empresas de diferentes regiones o que siguen disƟntas normaƟvas, es 
importante ajustar nuestras comparaciones y tener en cuenta cómo los cambios 
en las reglas contables pueden influir en los resultados. 

En el siguiente paso, podéis aplicar estos conceptos a casos de estudio para ver cómo la 
normaƟva contable afecta al análisis financiero en situaciones reales. ¡Gracias por 
vuestra atención, y nos vemos en la próxima sesión! 

 

 

 

TEMA 13 - Análisis Sectorial y ComparaƟvo 

[Introducción] 

Hola a todos, bienvenidos a este nuevo tema del curso. 

Hoy vamos a hablar sobre el análisis sectorial y comparaƟvo, que nos permite evaluar a 
una empresa no solo en términos absolutos, sino también en relación con otras 
empresas de su sector. Este Ɵpo de análisis es crucial porque el desempeño de una 
empresa no puede ser evaluado de manera aislada. El entorno compeƟƟvo, las 
tendencias del sector y el rendimiento de los compeƟdores juegan un papel clave en la 
interpretación de sus resultados financieros. 

El análisis comparaƟvo y sectorial nos ayudará a entender mejor si una empresa está 
sobresaliendo o si necesita mejorar para mantenerse compeƟƟva en su sector. 

 

[Sección 1: ¿Qué es el Análisis Sectorial?] 

El análisis sectorial es el estudio de las condiciones y tendencias dentro de un sector 
específico de la economía. Cada sector Ɵene sus propias dinámicas, desaİos y 
oportunidades, y las empresas que operan dentro de ese sector están sujetas a esos 
factores. 

El objeƟvo de un análisis sectorial es comprender cómo se comporta el sector en su 
conjunto y cómo la empresa que estamos analizando se compara con otras empresas 
del mismo sector. Este análisis nos permite idenƟficar tendencias comunes, como 
crecimiento de la demanda, cambios regulatorios o avances tecnológicos, que pueden 
influir en las empresas del sector. 
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Un análisis sectorial generalmente incluye: 

 Crecimiento del sector: ¿Está el sector en expansión, estancamiento o declive? 

 Competencia: ¿Cuáles son las barreras de entrada y salida en el sector? ¿Hay 
muchas o pocas empresas compiƟendo? 

 Riesgos específicos del sector: Cambios regulatorios, fluctuaciones de la 
demanda o dependencia de materias primas. 

 Tendencias tecnológicas o de consumo que puedan impactar en la operación de 
las empresas. 

 

[Sección 2: ¿Qué es el Análisis ComparaƟvo?] 

El análisis comparaƟvo, también conocido como benchmarking, implica comparar los 
resultados financieros de una empresa con los de otras empresas similares dentro del 
mismo sector o industria. Este Ɵpo de análisis nos ayuda a entender si una empresa está 
desempeñándose mejor, peor o igual que sus compeƟdores en áreas clave como 
rentabilidad, solvencia, eficiencia y liquidez. 

Al realizar un análisis comparaƟvo, debemos enfocarnos en varios aspectos: 

 Tamaño: ¿Cómo se compara el tamaño de la empresa en términos de ingresos o 
acƟvos con sus compeƟdores? 

 Rentabilidad: ¿Está generando más o menos beneficios que otras empresas 
similares? 

 Costes: ¿Sus costes operaƟvos están en línea con los estándares de la industria o 
está gastando más de lo que debería? 

 Eficiencia: ¿La empresa uƟliza mejor o peor sus recursos comparado con sus 
compeƟdores? 

El análisis comparaƟvo también puede ser úƟl para idenƟficar fortalezas y debilidades 
de la empresa que podrían no ser evidentes si se evalúa de manera aislada. 

 

[Sección 3: Herramientas para el Análisis Sectorial y ComparaƟvo] 

Existen diversas herramientas y métodos que podemos uƟlizar para realizar un análisis 
sectorial y comparaƟvo efecƟvo. Algunas de las más comunes son: 

1. RaƟos Financieros ComparaƟvos 
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Los raƟos financieros que hemos aprendido en temas anteriores son esenciales para el 
análisis comparaƟvo. Al calcular raƟos como el margen operaƟvo, rentabilidad sobre 
acƟvos (ROA) o liquidez corriente de la empresa y compararlos con los de sus 
compeƟdores, podemos evaluar su posición relaƟva. 

Ejemplo prácƟco: Si el margen operaƟvo de una empresa es del 12%, pero el promedio 
de su sector es del 8%, esto sugiere que la empresa es más eficiente en generar ingresos 
a parƟr de sus operaciones. 

2. Estudios de Mercado y Reportes Sectoriales 

Los informes de mercado y los reportes sectoriales son fuentes clave para realizar un 
análisis sectorial. Organizaciones como consultoras, asociaciones industriales y agencias 
de invesƟgación de mercados publican reportes que incluyen datos sobre el crecimiento 
del sector, las principales empresas, tendencias tecnológicas y más. 

Ejemplo prácƟco: Si un reporte de mercado muestra que el sector tecnológico está 
creciendo un 10% anual, podemos comparar el crecimiento de ingresos de la empresa 
tecnológica que estamos analizando con ese promedio sectorial. 

3. Benchmarking CompeƟƟvo 

El benchmarking implica comparar a la empresa con un grupo de compeƟdores directos 
o líderes en el sector. Esto nos da una referencia clara para entender cómo se posiciona 
la empresa en áreas clave como innovación, producƟvidad o saƟsfacción del cliente. 

Ejemplo prácƟco: Si analizamos una empresa de distribución y encontramos que sus 
compeƟdores Ɵenen un ciclo de rotación de inventarios mucho más rápido, esto puede 
indicarnos que la empresa necesita mejorar su gesƟón de inventarios para reducir sus 
costes de almacenamiento. 

4. Matriz BCG y Análisis de la Competencia 

El análisis compeƟƟvo uƟlizando herramientas como la matriz BCG (Boston ConsulƟng 
Group) nos ayuda a entender en qué posición está la empresa dentro de su sector. La 
matriz BCG clasifica a las empresas en función de su parƟcipación de mercado y 
crecimiento del sector, ayudando a idenƟficar si la empresa es un "líder", "seguidor" o si 
está en una posición de declive. 

 

[Sección 4: Ejemplo PrácƟco de Análisis Sectorial y ComparaƟvo] 

Vamos a ver un ejemplo prácƟco para comprender cómo aplicar el análisis sectorial y 
comparaƟvo a una empresa ficƟcia, "Retail InnovaƟons", que opera en el sector 
minorista. 

Paso 1: Análisis Sectorial 
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Comenzamos por realizar un análisis del sector minorista: 

 Crecimiento del sector: Según un informe de mercado, el sector minorista está 
creciendo a un ritmo del 5% anual, impulsado por el auge del comercio 
electrónico. 

 Competencia: El sector es muy compeƟƟvo, con barreras de entrada bajas, lo 
que permite la aparición constante de nuevos actores. 

 Tendencias: El uso de la tecnología en las Ɵendas İsicas y la integración de 
experiencias omnicanal son factores clave de éxito. 

Paso 2: Análisis ComparaƟvo 

Ahora, vamos a comparar los resultados financieros de "Retail InnovaƟons" con otras 
empresas del sector minorista: 

 Ventas: Retail InnovaƟons ha crecido un 4% en ventas durante el úlƟmo año, por 
debajo del promedio del sector (5%), lo que indica que podría estar perdiendo 
parƟcipación de mercado. 

 Rentabilidad: El margen operaƟvo de la empresa es del 6%, mientras que el 
promedio del sector es del 8%. Esto indica que la empresa Ɵene costes operaƟvos 
más altos que sus compeƟdores. 

 Liquidez: Su raƟo de liquidez corriente es de 1,2, mientras que el promedio del 
sector es de 1,5, lo que sugiere que Ɵene menos capacidad para enfrentar 
obligaciones a corto plazo. 

Paso 3: Interpretación y Recomendaciones 

A parƟr del análisis sectorial y comparaƟvo, podemos idenƟficar algunas áreas clave de 
mejora para "Retail InnovaƟons": 

 CompeƟƟvidad en ventas: La empresa necesita ajustar su estrategia para igualar 
o superar el crecimiento del sector, quizás invirƟendo más en su canal de 
comercio electrónico. 

 Reducción de costes: El margen operaƟvo más bajo sugiere que la empresa 
necesita opƟmizar sus operaciones para reducir costes y mejorar su rentabilidad. 

 Mejorar la liquidez: Se recomienda aumentar la liquidez de la empresa para 
garanƟzar que pueda enfrentar sus obligaciones a corto plazo sin problemas 
financieros. 

Este Ɵpo de análisis no solo nos permite entender la posición actual de la empresa, sino 
que también ayuda a formular estrategias claras para mejorar su compeƟƟvidad dentro 
del sector. 
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[Sección 5: Conclusión y próximos pasos] 

En resumen: 

 El análisis sectorial nos ayuda a comprender el entorno en el que opera la 
empresa, idenƟficando tendencias, riesgos y oportunidades comunes en el 
sector. 

 El análisis comparaƟvo nos permite evaluar la posición relaƟva de una empresa 
en comparación con sus compeƟdores, detectando fortalezas y debilidades que 
podrían no ser evidentes en un análisis aislado. 

 UƟlizando herramientas como los raƟos financieros, los informes de mercado y 
el benchmarking compeƟƟvo, podemos obtener una visión clara y completa de 
la empresa dentro de su sector. 
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